
 
  

 
 
 
 

 

 

 
MÓDULO DE REGALO 

GESTIÓN DE REDES SOCIALES 
 

CLASES DE ESTUDIO 4 CLASES EN VIDEO 

PLAN DE MARKETING DIGITAL 

Del 25-Feb-26 
al 4-Mar-26 

REDES SOCIALES PARA EMPRESAS 

CREACIÓN DE CONTENIDO CON 
HERRAMIENTAS IA 

DISEÑO Y VIDEO DE ANUNCIOS CON 
CANVA Y CAPCUT  
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CURSO 

IMPORTACIÓN Y EXPORTACIÓN 
Negociación internacional. Desarrolla tu negocio, importa y exporta a China, EEUU y Europa 

 
JUEVES 

7:00 PM - 10:00 PM 
 

MÓDULO DE ESTUDIO CLASES 

MERCADO. PROVEEDORES, 

INCOTERMS Y CONTRATOS 

5-Mar-26 

12-Mar-26 

DOCUMENTOS DE COMERCIO 

EXTERIOR 

19-Mar-26 

26-Mar-26 

PROCEDIMIENTOS DE 

IMPORTACIÓN 

9-Abr-26 

16-Abr-26 

PROCEDIMIENTOS DE 

EXPORTACIÓN 

23-Abr-26 

30-Abr-26 

PRESENTACIÓN DE PROYECTOS 7-May-26 

 
 
(*) Las clases podrían ser reprogramadas sólo por motivos de fuerza mayor debido a algún imprevisto. 
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CURSO 

COMERCIO EXTERIOR Y ADUANAS 
Aprende a resolver contingencias frente a aduanas, como ajuste de valor y lograr una excelente 

negociación internacional 
 

SÁBADOS 
10:00 AM - 1:00 PM 

 

MÓDULO DE ESTUDIO CLASES 

NEGOCIACIÓN INTERNACIONAL 
4-Abr-26 

11-Abr-26 

LEGISLACIÓN Y GESTIÓN 

ADUANERA PERUANA 

18-Abr-26 

25-Abr-26 

APLICACIÓN DE LA TRIBUTACIÓN 

ADUANERA 

2-May-26 

09-May-26 

NOMENCLATURA Y VALORACIÓN 

ADUANERA 

16-May-26 

23-May-26 

PRESENTACIÓN DE PROYECTOS 30-May-26 

 
 
(*) Las clases podrían ser reprogramadas sólo por motivos de fuerza mayor debido a algún imprevisto. 
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CURSO 

MARKETING DIGITAL Y VENTAS ONLINE 
Vende por internet realizando anuncios de alto impacto dirigidos a tu público objetivo 

 
 

SÁBADOS 
10:00 AM - 1:00 PM 

 

MÓDULO DE ESTUDIO CLASES 

GESTIÓN DE REDES SOCIALES 
13-Jun-26 

20-Jun-26 

PUBLICIDAD CON META ADS Y TIK 

TOK ADS 

27-Jun-26 

04-Jul-26 

PUBLICIDAD CON GOOGLE ADS Y 

YOUTUBE 

11-Jul-26 

18-Jul-26 

HERRAMIENTAS PARA GESTIÓN DE 

VENTAS 

25-Jul-26 

1-Ago-26 

PRESENTACIÓN DE PROYECTOS 8-Ago-26 

 
 
(*) Las clases podrían ser reprogramadas sólo por motivos de fuerza mayor debido a algún imprevisto. 
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